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DIE MITARBEITERZEITSCHRIFT DER AXA SCHWEIZ
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Liebe Kolleginnen
und Kollegen

Wer selber schon einmal wegen
eines Wasserschadens in der
Patsche sass oder mit defek-
tem Auto auf der Strecke blieb,
weiss: Schnelle Hilfe und ein
freundliches Wort sind Gold
wert. Fur unsere Kollegen im
Schaden ist das die tagliche
Arbeit. Sie versuchen jeden Tag
aufs Neue, unseren Kunden

die bestmogliche Unterstutzung
im Schadenfall zu bieten. Was
viele nicht wissen, ist, wie die
Arbeit hinter den Kulissen
aussieht. Mit dem gruppenwei-
ten «claims dayr'r will die AXA die

Schadenabteilung jedes Landes
den ubrigen Mitarbeitenden
bekannter machen. In der
Schweiz stellt sich der Bereich
Schaden dieses Jahr in einem
TEAM-Sonderdossier vor — mehr
dazu ab Seite 7.

Mindestens genauso vielfaltig
wie der Alltag im Schaden ist
der Alltag der AXA-Pensionierten
Maria Lehr. Lesen Sie ab Seite
24, wie die langjahrige Mitarbei-
terin der Telefon-Hauptzentrale
heute ihren Tag verbringt. Ganz
besonders freut uns, dass wir
sie und viele andere Pensionier-
te zu unserer Leserschaft
zahlen konnen. Fur die Treue
und das Engagement mochten
wir uns herzlich bedanken.

Eine abwechslungsreiche
Lekture winscht lhnen

Anna Ehrensperger,
Chefredaktorin

Foto: Rolf Siegenthaler

Kuno Schéar von der Agentur in Solothurn interessiert sich fur Oldtimer, geschaftlich und privat.
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Kuno Schar in einem seiner «Classic Cars», einem Fiat Dino 2400 Spider, 1971.

Hobby und Beruf gehen
Hand in Hand

Die Agentur von Kuno Schar in
Solothurn lebt von Legenden -
lebenden und fahrenden.

Die lebende ist der Autoliebhaber
Kuno Schar selbst, die fahrenden
sind seine Oldtimer, Rennwagen
und Nostalgiefahrzeuge.
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r konne gar nicht fur eine andere Ge-

sellschaft arbeiten, behauptet Kuno

Schar, Agent im Dienste der Winter-
thur seit 1972. «Ab und an klopft die Kon-
kurrenz oder ein Makler bei mir an, aber er-
folglos», versichert der Versicherungsagent.
Ebenso, wie er mit seinem Arbeitgeber ver-
wachsen ist, ist sein Hobby mit seinem Be-
ruf zusammengewachsen. Man kann Kuno
Schar zweifellos als den «Mr. Oldtimer» der
Schweiz bezeichnen. Von Kindesbeinen an
ist er passionierter Autoliebhaber, und die-
se Passion hat ihn unter anderem zum
Grunder des Swiss Historic Racing Teams
und des Schweizerischen Dachverbandes
Historischer Motorfahrzeuge gemacht. Und

zum Prasidenten des renommierten Ferrari
Owners' Club Switzerland.

Goldenes Handchen beim Autokauf

Mit einem Ferrari fing auch alles an — und
mit der damaligen Winterthur. Dort hatte
man ihm bei der Einstellung klargemacht,
dass er im Militar doch bitte den Rang ei-
nes Offiziers erlangen solle. Dagegen hat-
te der geburtige Biberister nichts einzu-
wenden und verbrachte zwei Jahre im
Militar. «In dieser Zeit bekam ich meinen
vollen Lohn und den Sold, doch ich konnte
beides nicht ausgeben», lacht der Endfunf-
Ziger bei der Erinnerung an den abgelege-
nen Ort in Allmendingen bei Thun, wo er

stationiert war. Danach hatte sich ein klei-
nes Guthaben angehauft, und er investier-
te es in Gold. Der Goldpreis stieg in den
folgenden Jahren kraftig an und machte
aus dem kleinen ein mittelgrosses Vermo-
gen. «Davon habe ich mir dann einen
Traum erfullt», sagt der Autofan und er-
zahlt, wie er 1978 nach Zurich fuhr und
sich seinen ersten Ferrari, einen hellblau-
en 330 GTC, fur 25'000 Franken kaufte.
Mit diesem Wagen — und mit all denen, die
im Laufe der Jahre noch folgen sollten -
fuhr er nach Genf, um im Café de Paris ein
EntrecOte zu essen. «Dort sprach mich ein
alterer Herr an», erinnert sich Kuno Schar.
«Der wollte den Ferrari unbedingt haben,
und ich habe ihm das Auto noch dort am
Strassenrand verkauft — fur das Doppel-
tels, lacht er. Damit war der finanzielle
Grundstock fur sein Hobby gelegt.

Er traute seinem glucklichen Hand-
chen aber noch mehr zu, als Autos ge-
winnbringend zu kaufen und zu verkaufen,
und wagte 1982 den Schritt in die Selbst-
standigkeit. Die Arbeit im Grossraumburo

der Generalagentur Solothurn war auf
Dauer nichts fur ihn, dafur sei er zu sehr
Individualist, sagt der eingefleischte Jung-
geselle. Seine ersten Kunden akquirierte
er in der Welt, die der Autoliebhaber
bereits kannte: «Uberall, wo ich einen ex-
klusiven Sportwagen sah, hielt ich an und
sprach die Nummer des HKontrollschilds
auf mein Diktiergerat. Uber die Strassen-
verkehrsamter habe ich die Adressen der
Besitzer ausfindig gemacht und ihnen ei-
nen Prospekt der damaligen Winterthur
Versicherung und einen Prospekt uber
mich gesandt», erinnert er sich. Nicht alle,
aber relativ viele Leute hatten reagiert,
schmunzelt er vielsagend.

Auch Delegieren musste gelernt sein
Heute, fast 30 Jahre spater, wird er das
Image des blossen Autoversicherers
kaum mehr los. «Manche meiner Kunden
wissen gar nicht, dass ich auch andere
Versicherungen anzubieten habe», bedau-
ert er. Er musse aggressiver werben und
akquirieren, dessen ist er sich bewusst,
aber es entspreche einfach nicht seinem
Naturell, gesteht er. Da verkauft er eher
einen Wagen aus seiner Privatsammliung,
damit er in Engpassen uber die Runden
kommt. Also vor allem dann, wenn er ei-
nen Event organisiert und vorfinanzieren
muss, zum Beispiel flur die Sportfahrer-
und Renntrainings in Monza. Allein die Ta-
gesmiete fur die Formel-1-Strecke kostet
dort 39’000 Euro — ohne Catering!
«Manchmal verdiene ich dabei, manch-
mal zahle ich drauf», resimiert das Ein-
Mann-OK, wie er sich selber nennt. Er ma-
che fast alles alleine, weil er schlecht
delegieren konne, wie er gesteht. Das
musste seine Mitarbeiterin Barbara Bau-
mann-Carissimi ihm erst beibringen, als
sie vor sieben Jahren in seine Agentur ein-
stieg. Heute klappt die Zusammenarbeit
wie am Schnurchen, und sie halt in der
Agentur die Stellung, wenn ihr Chef mal
wieder irgendwo in Europa bei einem Oldti-
merrennen mitfahrt. Oft kommt er dann
mit viel Arbeit fur die Agentur zurick — Hob-
by und Beruf gehen bei ihm Hand in Hand.
Daher war ihm auch die Zeit nicht zu
schade, bei der Entwicklung der neuen
Oldtimer-Versicherung dabei zu sein. Und
er freut sich, dass die Fahrzeugexperten
der AXA nun speziell in Sachen Oldtimer
geschult werden. Nichts regt Kuno Schar
namlich mehr auf, als wenn der Wert

Agenturportrat 27
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Ein eingespieltes Team: Barbara Baumann-
Carissimi und Agent Kuno Schar.

eines Oldtimers falsch eingeschatzt wird.
«Was man uber ein Fahrzeug nicht weiss,
kann man ja nachlesen», empfiehlt Mr.
Oldtimer, der uber 10'000 (Auto-)Bucher
gesammelt hat. Auswendig konne er ja
schliesslich auch nicht alle Oldtimer ken-
nen, raumt er ein. «Naja, ausser vielleicht
die der Marke Abarths», stutzt er. Gemein-
sam mit einem guten Freund pflegt er
dessen Abarth-Sammlung, vermutlich die
grosste der Welt. Die beiden Fans suchen
Autos und Ersatzteile in der ganzen Welt
zusammen. «Schon ein bisschen verruckt,
oder», sagt er stirnrunzelnd, «aber es ist
einfach toll, wenn so ein tolles Fahrzeug
dann wieder in neuem altem Glanz er-
strahlt», schwarmt er. Dann geht es damit
wieder auf Spazierfahrt nach Genf, ins
Café de Paris, um ein Entrecote zu essen.
www.kunoschaer.ch £
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A NEUE LU HITER-Y EROIWTERUNG UEK ARN
Mit STRADA OLDTIMER lancierte die AXA ein
neues Produkt fur Oldtimer, deren materieller
und ideeller Wert oft schwierig zu ermitteln ist.
Mit der neuen Versicherung fur Personenwagen
und Motorrader konnen Kunden ihre «alten
Lieblinge» schon ab einem Alter von 25 Jahren
als Oldtimer versichern und profitieren von
einer Vorsorgedeckung bei Wertsteigerungen
bis 10 Prozent des vereinbarten Fahrzeug-
werts, einer Ersatzteilversicherung bis
10 Prozent :IEEI. Fahrzeugwerts, im Maximum
20000 Franken. Sogar Fahrsicherheitstrai-
nings und Oldtimer-Rallyes (Gleichmassigheits-
fahrten) auf 6ffentlichen und abgesperrten
Strassen sind versichert.
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